
Para colocar em prática:

antecipe o planejamento e as ações para conquistar clientes;

tematize ambientes de acordo com as datas;

faça campanhas criativas e personalizadas;

pense em ofertas atrativas e com o melhor custo-benefício;

prepare a equipe para os dias de maior movimento;

invista em boas práticas de diversidade e inclusão em eventos;

promova ações conscientes e sustentáveis;

incentive a reserva antecipada.

Valorização do clima 
de confraternização 
e esperança.

Bom custo-benefício.

Encantamento.

O que é importante 
nesse momento?

O ramo compreende os seguintes setores/segmentos:

Alimentação;

Turismo e 
entretenimento; 

Beleza;

Locações de 
equipamentos;

Decorações de espaços; 

Produção de 
eventos/entreterimento; 

Serviços gráficos; 

Segmentos da 
economia criativa;

Entre outros.
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Serviços: como aproveitar as festas de fim de ano

Clique aqui para acessar o conteúdo!

https://inteligenciademercado.rj.sebrae.com.br/produtos/Relatorio-de-Inteligencia-Festas-de-fim-de-ano-oportunidades-para-aumentar-as-vendas

