
Conheça seus direitos 
enquanto devedor;

Fale abertamente sobre os 
motivos da inadimplência;

Não realize novas 
compras a prazo;

Negocie primeiro as dívidas 
mais fáceis de pagar;

Firme por escrito seus 
acordos e arquive 
demonstrativos.

Dicas importantes!

Como negociar uma dívida?

Reveja os processos operacionais;

Reduza custos e aumente receitas; 

Elabore um plano de pagamento;  

Exponha sua capacidade de pagamento; 

Tente obter descontos.

Para começar a arrumar a casa:
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2

3

entenda a natureza da dívida;

saiba como usar os recursos disponíveis;

assuma a responsabilidade pela dívida.

Dívidas são contratos em troca de um bem ou serviço 
com pagamento futuro. Podem ser resultado de má 
gestão, investimentos, financiamentos etc.

Para não se endividar, 
mantenha um bom 
fluxo de caixa, uma 
reserva de giro e o 

orçamento 
equilibrado.

Fique ligado!
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SAIBA MAIS SOBRE

Fonte: Tudo sobre renegociação de dívidas.

https://sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ba/artigos/tudo-sobre-renegociacao-de-dividas,068bbaca18cec710VgnVCM100000d701210aRCRD
https://br.freepik.com/vetores-gratis/ilustracao-do-conceito-de-consultoria_9233776.htm#page=3&query=Negocia%C3%A7%C3%A3o&position=24&from_view=search&track=robertav1_2_sidr

